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Technoldgia

Milyen fejlettségi fazisban tart a termék / szolgéltatas?
Masolhato-e a termék?

Mitdl egyedi a termék mas megoldasokhoz képest?
Rendelkezik-e termékdokumentacidval? Ha igen, mivel?
Van-e tovabbi termékfejlesztési fejlesztési terv?

Termék USP alatamaszthato-e?

A fejlesztéshez szlkséges eréforrasokkal rendelkeznek-e?

Beszallitdi haldzat?



Piac, konkurencia

Melyik piacokon kivan a startup mkodni?

Mekkora a TAM? (Total Addressable Market)

Mekkora a SAM? (Serviceable Available Market)

Mekkora a SOM? (Serviceable Obtainable Market)
Ujdonsagnak szamit-e a piacon a termék vagy szolgaltatas?

A piacon / a vevd szamara egy feltétlentl szikséges megoldas a termék vagy egy ,jo ha
van / hasznos” megoldas?

Paci versenyhelyzet
Hany szerepld dominalja a piacot? Kik ezek?
Miben erések a versenytarsak és termékeik?

Mik a hidnyosagai és er8sségei a versenytarsaknak?



Csapat

Kik az alapitok?

Kik a kulcsemberek, vezetdi csapat?

Szakmai tapasztalat?

Ki miért lesz felel6s az alapitok kozil?

Hogyan épiil fel a szervezet?

A csapat képes-e egy nemzetkodzi ndvekedést lemenedzselni?
Van-e a csapattagoknak k6z6s munkatapasztalatuk?

Miota dolgoznak a projekten?

Kik a kilsé partnerek?



Pénzlgyi terv, bevételi modell

Mekkora a tékeigény?

Tékefelhasznalas: fébb koltségnemenkénti eloszlas?

Mik lesznek a f6bb bevételi forrasok?

Profitabilis a bevételi modell? Ha igen, akkor a befektetést kovet6en mikortol?
Mikor lesz Cash Flow pozitiv?

Milyen tipusu az tzleti modell? (B2B, B2C, B2B2C, stb.)

Havi és éves mlkodési koltségek?

Beruhdazasi koltség?



Ertékesitési stratégia

Mi a célpiac iparaganként? Es foldrajzi értelemben?

Milyen az idedlis vevg?

Milyen csatornakon jut el a vasarlokhoz a termék?

Ertékesités tud-e exponencidlisan névekedni?

Ertékesités litemterve?

Mikor Iép ki és melyik piacokra?

Mikor mennyivel kivanja névelni az értékesitését?

Milyen hosszUu egy atlagos értékesitési ciklus a kapcsolatfelvételtdl a fizetésig?

Milyen mértékben van el6készitve az értékesités és hogyan?



Cég ndvekedési és Exit stratégiaja
Mi a cél a befektetési 6sszeghdl?

Meddig elég a befektetett 6sszeg?

Exit

Kik a lehetséges felvasarloi a cégnek?



